
P R O G R A M M E  P O U R  L E S 
N O U V E A U X  D É TA I L L A N T S 



DEVENEZ PROPRIÉTAIRE D’UN VÉRITABLE 
MAGASIN DE PEINTURE DE QUARTIER 
Vous rêvez de posséder votre propre entreprise et vous tenez à ce  

qu’elle fasse partie intégrante de la communauté qu’elle sert? Vous  

avez la détermination, le dévouement et la passion qu’il faut pour réussir?  

Aujourd’hui, vous pouvez poser les premiers jalons pour bâtir votre  

avenir en tant que propriétaire d’entreprise au sein de notre réseau  

d’environ 7 500 détaillants indépendants Benjamin MooreMD. C’est  

votre chance de créer l’entreprise dont vous avez toujours rêvé, tout en  

profitant de la force d’une marque historique reconnue à l’échelle mondiale.

La réussite de nos détaillants indépendants est notre priorité absolue.

Si vous êtes prêt à faire équipe avec Benjamin Moore, sachez que nous 

ouvrons la voie à des entrepreneurs comme vous.

I L  N ’ Y  A  J A M A I S  E U  D E  M O M E N T  P LU S 
P RO PI C E  P O U R  L E S  D É TA I L L A N TS  
I N D É PE N D A N TS  LO C AU X 

Les consommateurs d’aujourd’hui recherchent un service personnalisé et 

spécialisé qui répond à leurs besoins. Ils en ont assez de se perdre dans 

les allées des magasins à grande surface. Nos détaillants indépendants  

se soucient d’offrir un service à la clientèle et une qualité de produits  

inégalés. Ils demeurent agiles aussi, ce qui leur permet de réagir  

beaucoup plus rapidement aux nouvelles tendances du marché  

que les grandes entreprises concurrentes.

Benjamin Moore a fondé son entreprise en 1883. Tout au long de son histoire, 

Benjamin Moore a respecté trois valeurs que nous appelons les trois « I », soit 

l’intelligence, l’industrie et l’intégrité. Warren Buffett a reconnu les valeurs et 

les idéaux de Benjamin Moore, ce qui a mené Berkshire Hathaway à acheter  

la célèbre marque en 2000. Benjamin Moore reste une entreprise  

prête à poursuivre sa croissance, aujourd’hui et demain.



LE SOUTIEN D’UNE MARQUE DE CONFIANCE  
Nos détaillants indépendants partagent notre passion à l’égard de  

la qualité et du service. Nous comprenons que l’exploitation de  

votre propre entreprise est une source de fierté pour vous.

C’est pourquoi nous vous fournissons une structure complète de  

soutien pour assurer votre réussite. Vous pouvez compter sur nous  

à partir du moment où vous décidez de faire équipe avec nous  

et pendant la gestion quotidienne des activités de votre entreprise.

Voici seulement quelques exemples de services de soutien offerts  
par Benjamin Moore :

•  Publicité

•  Consultation financière

•  Formation 

•  Études de marché et meilleures pratiques du commerce de détail

•  Programme de partenariat avec les comptes nationaux

•  Offres promotionnelles spéciales

•  Activités et procédures du magasin

•  Programme d’articles divers

•   Soutien financier pendant les deux premières années  
de fonctionnement



S A N S  F R A I S , 
N I  R E D EVA N C E S , 
N I  C O N T R A I N T E S
En quoi un magasin Benjamin Moore est-il différent d’une franchise? 

Nos détaillants indépendants ne sont pas des franchisés. Ils ne paient  

donc pas de redevances de franchisage. Cependant, ils reçoivent une  

formation et des conseils caractéristiques d’un système de franchise.  

Ils jouissent également d’un pouvoir de décision plus indépendant dans  

la gestion de leur entreprise par rapport à celui offert par une  

franchise classique.

C ’ E S T  N OT R E  R Ô L E  D E  VO U S  A I D E R  À 
D É V E LO P PE R  VOT R E  E N T R E P R I S E 

Nous aspirons à nous associer à des personnes dévouées et assidues.  

Nous sommes à la recherche de personnes audacieuses qui ont  

l’ambition de posséder leur entreprise, de la développer et d’y insuffler  

de l’innovation. Des personnes soucieuses d’en apprendre toujours plus,  

qui investiront les efforts nécessaires pour assurer l’essor de leur entreprise.

Ê T E S - VO U S  U N  B O N  C A N D I D AT ? 

•     Mise de fonds minimum de 275 000 $, 
dont 75 000 $ doivent être en liquidités

•   Expérience dans la vente au détail, les affaires en  
général ou une industrie connexe

•  Excellents antécédents en matière de crédit

•   Résidence située près d’un marché à combler ou  
disposition à déménager

« Benjamin Moore vise deux objectifs principaux : mettre au point la meilleure peinture  

au monde et avoir le meilleur réseau de détaillants au monde. » 

– Warren Buffett, PDG de Berkshire Hathaway
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Si vous choisissez de vous associer à Benjamin Moore, qui sait jusqu’où 
nous pouvons aller! Découvrez comment des propriétaires de magasin 

ont tiré parti du programme pour les nouveaux détaillants :
http://bit.ly/BMNEPVideos

Pour en savoir plus sur la possibilité de conclure un partenariat avec 
Benjamin Moore, rendez-vous à benjaminmoore.ca/devenirdetaillant

Prêt à poser votre candidature? Vous trouverez notre formulaire de demande à l’adresse 
benjaminmoore.ca/faitesequipeavecnous

PROGRAMME 
POUR LES 
NOUVEAUX 
DÉTAILLANTS


